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I escalaa EE. U0 Jranfsaldra caral mundo

JASMIN RAMSEY

WASHINGTON.—La economia mundial soportara
pesados costos si Estados Unidos intensifica el
conflicto con Iran por el controvertido programa
nuclear de Teheran, sefala un informe especial de la
Federacién de Cientificos Estadounidenses (FAS)
divulgado el pasado viernes 16.

El estudio Sanciones, ataques militares y otras
acciones potenciales contra Iran expone que una
escalada de Estados Unidos contra Iran puede gene-
rar pérdidas de entre 64 mil millones y 1,7 billones de
dolares para la economia mundial en los primeros
tres meses.

Los datos se recabaron sobre la base de consultas
con un grupo de nueve expertos en economia y segu-
ridad nacional de los dos partidos mayoritarios de
este pais, Republicano y Democrata.

El menos probable escenario de un enfriamiento,
que requeriria medidas unilaterales de Estados
Unidos mostrando disposicion a hacer concesiones
para resolver el enfrentamiento, redundaria en un
beneficio econdmico mundial estimado en 60 mil
millones de dodlares.

“Las conclusiones del estudio sugieren que hay
costos potenciales para cualquier cantidad de accio-
nes lideradas por Estados Unidos y, en general, cuan-
to mas severa la accién, mayores los posibles cos-
tos”, dijo el director de proyectos especiales del FAS,
Mark Jansson.

“Dicho esto, incluso entre los expertos hay una
incertidumbre tremenda sobre qué puede ocurrir” en
caso de una escalada, agreg6 Jansson, coautor del
informe junto con Charles P. Blair.

Los escenarios de acciones conducidas por
Estados Unidos contra Iran incluyen aislamiento y un
bloqueo del Golfo, incorporando medidas para “redu-
cir las exportaciones de productos de petrdleo refina-
do, gas natural, equipamiento y servicios energéti-
cos”; la prohibicion del sector energético irani en todo
el mundo (incurriendo en un costo global estimado de
325 mil millones de ddlares) y una intensa campafa
de bombardeos que también atacaria la capacidad
retaliatoria de Iran. Esto ultimo implicaria un costo
economico mundial estimado en algo mas de un
billén de ddlares.

El informe se abstiene explicitamente de formular
recomendacion politica alguna, aunque otros no son
tan reticentes.

Unidos Contra un Iran Nuclear y la neoconservado-
ra Fundacién para la Defensa de las Democracias
(FDD) encabezan las organizaciones de linea dura
con sede en Washington que abogan por medidas
econdémicas severas contra Iran.

“La Casa Blanca debe aprovechar este impulso,
intensificando la guerra econémica en un esfuerzo
por sacudir a la Republica Islamica hasta la médula”,
escribié en junio el director ejecutivo de la FDD, Mark
Dubowitz.

Paul Sullivan, profesor de Economia que se espe-
cializa en seguridad de Medio Oriente en la
Universidad de Georgetown, dijo que “el hecho de
que el nucleo mas duro de los ‘estrategas’ neoconser-
vadores no haya considerado los costos de escalar el
conflicto con Iran demuestra la incompetencia intelec-
tual de ese grupo”.

“Los principales efectos para Estados Unidos, de
producirse una escalada, se reflejaran en el precio
del petréleo y en mayores costos militares y de segu-
ridad nacional”, dijo Sullivan, quien evalué los posi-
bles escenarios como experto, pero no pudo formular
declaraciones sobre las cifras especificas debido a
las reglas de confidencialidad de las fuentes de
Chatham House.

“Si hay un ataque a Iran, con los contraataques espera-
dos el precio del petréleo puede muy facimente pasar a 250
ddlares o mas. Esto puede hacer que Estados Unidos vuel-
va a sumirse en una recesion”, sefialo.

Mientras aumentan las tensiones en una disputa
que ya lleva décadas sobre los presuntos fines arma-

Un posible bloqueo al Golfo esta dentro de los planes.

mentistas del programa nuclear de Iran, los analistas
examinan cada vez mas una serie de costos asocia-
dos a la intensificacion del conflicto entre Estados
Unidos y ese pais.

El Iran Project Report, divulgado en septiembre,
plante6 que Estados Unidos sentiria “a mas largo
plazo” el costo de una venganza irani, que podria
derivar en una guerra regional.

“Ademas de los costos financieros de ataques mili-
tares contra Iran, que serian significativos... proba-
blemente habria costos a corto plazo, asociados con
la venganza irani”, segun el estudio, que fue aproba-
do por una larga lista de asesores de alto nivel sobre
asuntos de seguridad nacional de los dos partidos
estadounidenses.

Las conclusiones de ese reporte apoyan la convic-
cion de que una accidon que suponga una escalada
causara mayores costos. Esto es planteado en térmi-
nos financieros por el FAS: “Una dinamica de escala-
da, accion y contraataque puede producir consecuen-
cias serias no buscadas, que aumentarian significativa-
mente todos estos costos y conducirian, potencialmente, a
una guerra regional abierta”, sefiala el informe.

El 19 de octubre, un encuentro sobre las considera-
ciones econdmicas y militares de una guerra con Iran
realizado en el Centro para el Interés Nacional, ofre-
ci6 evaluaciones similares.

“Se puede perder ocho millones de barriles al dia de
produccion, que no volveran facilmente”, dijo J.
Robinson West, quien también ocup¢ altos puestos
en la Casa Blanca, el Departamento de Energia y el
Pentagono en varios gobiernos republicanos.

“Creemos que el precio del barril de petréleo supe-
rara los 200 dolares”, agrego.

El periédico The New York Times informd el 20 de
octubre que Estados Unidos e Iran habian “acordado
en principio por primera vez” llevar a cabo negocia-
ciones directas.

Pero Teheran y Washington mantuvieron “conversa-
ciones bilaterales limitadas” en el 2009, “cuando la
dirigencia irani vio potencial en el (entonces) recién
elegido gobierno de (Barack) Obama para abordar
algunos de los principales aspectos del derecho de
Iran al enriquecimiento” de uranio, dijo Farideh Farhi,
de la Universidad de Hawaii.

El 14 de este mes, el presidente Obama desmintio el
informe de The New York Times, pero no descarto la
idea de conversaciones directas. Si Iran realmente
quiere resolver esto, estara en posicion de hacerlo,
dijo en su primera conferencia de prensa tras su reeleccion.

Farhi sostuvo que “la situacion es diferente ahora
en la medida en que la dirigencia irani es mucho mas
escéptica de las palabras de Obama en relacién con
su deseo de resolver la cuestién nuclear en vez de
buscar la yugular del régimen islamico”.

Sea cual sea la situacion, “en Teheran siempre
habra pesimistas. Un escenario similar existe en Estados
Unidos. Pero si el pasado sirve de guia, Teheran (...) aban-
donara su actual resistencia a las conversaciones bilaterales
si ve posibilidades de avanzar”, dijo. (Tomado de IPS)

Cultura del
pelotazo

IGNAZIO AIESTARAN
O SE HAN enterado todavia. La cultura
Nde la transicion esta desahuciada. La
sustituyé la cultura del pelotazo y su
nueva Marca Espafa. Su inicio fue la declara-
cion de aquel ministro tafallés en 1988: “Este
es el pais donde se puede ganar mas dinero
a corto plazo de toda Europa y quiza uno
de los paises donde se pueda ganar mas
dinero de todo el mundo”. Un afio antes,
este ministro, que se decia socialista,
habia ganado unos 60 mil euros en bolsa.
Hoy sabemos las consecuencias de todo
aquello: el 86 % de las empresas del IBEX
35 realizan operaciones en paraisos fisca-
les. Asi, la Marca Espana se convirtio en la
Comarca Bolsén (la bolsa o la vida), arrui-
nando el gobierno de los bienes comunes.

Luego vinieron los noventa y aquel ban-
quero que se creia conde se permitio el
lujo de describir como funcionaba este sis-
tema en uno de sus libros: “La cultura del
pelotazo representa el beneficio obtenido
exclusivamente a base de movimientos
especulativos, sin comprometerse con el
destino o gestion de una empresa, sin
planteamiento a largo plazo”. Después, el
ultracentrismo liberal irrumpié al grito de
“Espafia va bien”. Incluso empezaron a
predicar que Espanistan era la séptima u
octava potencia del mundo. La especula-
cion paso a llamarse boom. Los caciques y
trileros de siempre se reconvirtieron a
inversores y accionistas. Se reian a la cara
de los antiguos artesanos y funcionarios
porque estos no sabian enriquecerse. Todo
por la patria y por la pasta. Asi es la marca.

Los socialdemécratas posteriores ni se
inmutaron, creyendo que eran posibles el
“capitalismo popular” y la “tercera via”. El
ultimo presidente de esos progresistas se
atrevio a declarar entonces: “Bajar impues-
tos es de izquierdas”. Era el republicanis-
mo de la marca hispano-borbdnica, que da
beneficios a unos pocos y pide sacrificios a
todos los demas en la deuda soberana. Y
todos tan contentos y demdécratas en este
mundo globalizado, que el negocio es el nego-
cio. Después de matar elefantes en Africa, el
monarca de la marca acompafid a varios
empresarios a la India y alli, el vicepresidente
de la Confederacién Espafnola de Organiza-
ciones Empresariales afirmé euférico: “Tene-
mos al mejor embajador, el rey. Siempre que
nos acompafa, hacemos negocio”.

Negocio lugubre cuando la gente exaspe-
rada protesta y se manifiesta en la calle,
mientras la Marca Espafa recurre a los
porrazos y a los pelotazos. Es la otra cara
de la cultura del pelotazo. Tanta marca y
tanta cara. Y como sospecho que las cartas
estan marcadas, yo me desmarco ya.
(noticiasdenavarra.com)




